
’s Personal Business Model Canvas
Name:

What you give (Costs)

Who helps you
(Key Partners)

Who you are &  
what you have
(Key Resources)

How they know  
you & how you  
deliver (Channels)

What you do
(Key Activities)

How you help
(Value Provided) 

How you interact
(Customer 
Relationships)

Who you help
(Customers)

What you get (Revenue and Benefits) 
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Chi ti aiuta/collabora 
con te ? (Partner 
fondamentali)

Che cosa fai ?
(Azioni fondamentali)

Con chi collabori ?
(Partner fondamentali)

Chi sei, e su cosa puoi 
contare ?
(Risorse fondamentali)

Come e su cosa aiuti ?
(Valore fornito)

Come ti relazioni ?
(Rapporti con i clienti)

Che cosa ci investi ? (Costi) Che cosa ne ricavi ? (Ricavi e guadagni)

Chi aiuti ?
(Clienti)

In che modo sei utile ?
(Valore fornito)

Come ti fai 
conoscere, e come 
fornisci i servizi ?
(Canali) 

Tramite cosa ti fai 
conoscere, e tramite 
cosa fornisci servizi? 
(Canali di contatto)
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